
 

 
 
 
 

 

 

 

 

 

 

 
 
 

 

Directeur de Réseau 

Développer la notoriété de votre enseigne 

Créer, animer et développer le réseau, ses ventes 
ses partenaires, ses outils, ses services 
Accompagner chaque point de vente 

 

15 ans d’expérience pour et/ou dans les réseaux commerciaux    
 

Formation : 
 

 DESCF     
 DFSSU  Conseiller en création 

d’entreprise (FPC – Paris VIII)    
 Expert-comptable stagiaire - 

1999/2001 - Mémoire 
Transmission d’entreprises 
familiales non cotées en 
difficultées par Stock-Option 

 Anglais - F.C.C - Sydney  
6 mois de stage en Australie  

 
 

Divers Professionnels : 
 

 Intervenant extérieur   
AUDENCIA (ESC Nantes – 
Majeur entrepreneuriale), 

 Différentes missions de 
cession-acquisition, 
responsabilité d’un service 
logistique d’une PME, 

 Formateur SAGE/GESCAP 
 Accompagnateur et associé 

d’une « Start-up ».   

 

Centre d’intérêts : 
 
 Famille, voile, randonnées. 
 

Mots clès : 
 
 animer, fédérer, développer, 

convaincre, créer, 
accompagner, communiquer, 
former,  négocier, savoir faire 
et faire savoir, sortir du cadre. 

 
 

Compétences : 
 

 NOVATEUR DANS LES CHALLENGES   

Optimiser les situations 

 MEDIATEUR 

Fédérer les personnes autour d'un projet  
 COMMUNICATEUR 

Présenter, représenter et valoriser l’enseigne et la démarche 
 
 

Expériences professionnelles : 
 

 2008/2010 - SPRATLEY CONSEIL – Paris (75)  
DIRECTEUR DU RESEAU - 18 agences - 30 personnes. 
- 1

er
 réseau français de conseil en aides et subventions, 

 

Réalisations  : Identification et mis en place de la démarches des appels à projets, 
 : Préparer, organiser et animer des conférences, 
 : Identifier les besoins, mettre en place, animer les formations. 
 
 2007/2008 - A.P.L - Carquefou – Carquefou (44)  

DIRECTEUR D’AGENCE - 4 agences - 53 personnes. 
- Cabinet d’Expertise comptable régional, 

 

Réalisations  : Implanter et Développer une agence, 
 : Développer un réseau de prescripteurs. 

 
 2002/2006  - QUERCUS Développement - Saint Herblain (44)  

DIRIGEANT, ASSOCIE FONDATEUR – 2 personnes. 
- Agence d’aide à la création d’entreprises, 

 

Réalisations  : Définir et créer un concept de franchise, 
 : Etablir, argumenter, valoriser des Business-Plan. 

 
 1998/2002 - In Extenso (Groupe Deloitte & Touche) - Villeurbanne (69) 

RESPONSABLE NATIONAL DU MARCHE COMMERCE ORGANISE ET 

ASSISTANT MARKETING OPERATIONNEL -  80 agences - 1.200 personnes. 
- 3

ème
 groupe d’Experts Comptable en France, 

 

Réalisations  : Organiser les relais internes du département réseau commerciaux, 
 : Animer des actions de lobbying, 
 : Préparer, organiser et animer des conférences. 

 
 1995/1998 -  Score Conseils  - Chatou (78) 

ANALYSTE FINANCIER - 5 personnes.  
- Cabinet conseils dédié aux réseaux du commerce organisé,  

 

Réalisations  : Animer la gestion du risque de défaillance de centrales ducroires, 
 : Préparer, organiser et animer des formations et cercles d’échanges. 
 

Réferents : 
 

 Olivier SPRATLEY  Gérant fondateur  SPRATLEY CONSEIL 
 Patrice CLOUET  D.G  La Mie Câline  
 Bertrand de LAVILLEON  D.G  CARECO 

 

 

Tanguy GRASSET 
 
39, avenue des Thébaudières 
44800 Saint Herblain 
Tel    : 02.28.07.26.59 

Mob : 06.13.82.38.45 
tanguy.grasset@wanadoo.fr 

40 ans, Marié, 4 enfants 
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